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Reuniones con los
importadores de vino y
destilados de India.
ProWine Mumbai reúne durante dos días a
importadores, distribuidores, retailers y profesionales
de la hotelería de India. Junto a CAMINDIA, la Cámara
Chileno-India de Comercio, IndiAndes organiza y
conduce una delegación acotada de viñas y empresas
chilenas de bebidas, cada una con su portafolio definido
y las reuniones ya solicitadas.

El programa de viaje se está coordinando con los
organizadores de la feria y se publica cuando esté
confirmado. Lo que sigue describe la feria, los
resultados que se preparan y cómo se forma la
delegación.

C IUDAD Mumbai

REC INTO Jio World Convention Centre

FER IA 18–19 nov 2026

ORGAN IZAN IndiAndes y CAMINDIA

ESTADO Interés abierto

L A  M I S I Ó N  ·  P R O W I N E  M U M B A I  2 0 2 6
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L A  M I S I Ó N

¿Es esta misión adecuada para tu
empresa?
Una feria profesional vale por sus reuniones con quien importa y distribuye. La
misión funciona cuando cada empresa llega con un objetivo concreto en India:
encontrar un importador, abrir un canal de hotelería o retail, o validar precio y
posicionamiento antes de invertir en el mercado.

T I E N E  S E N T I D O  PA R A

01 Viñas y marcas chilenas de vino y destilados listas para exportar

Con capacidad de responder muestras, fichas técnicas y precios.

02 Productores que evalúan distribución en India

Y pueden sostener el registro de etiquetas, la logística y el seguimiento comercial
después del viaje.

03 Bebidas sin o con bajo alcohol, mixers y categorías craft

Además de proveedores de cristalería, packaging y servicios relacionados.
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P O R  Q U É  M U M B A I

Mumbai concentra a los principales
importadores de vino y destilados de
India. ProWine los reúne en dos días.

01 El centro del negocio de bebidas en India

Mumbai es la capital financiera del país y su mercado de hotelería más influyente.
Allí se concentran los principales importadores y distribuidores de vino y
destilados.

02 Una entrada más simple por Maharashtra

El estado ofrece un registro de etiquetas único y permanente, sin cuota anual
mientras el diseño no cambie. El puerto de Nhava Sheva, a corta distancia, recibe
la mayor parte de las importaciones de bebidas de India.

03 Contexto local además de la feria

Las reuniones de la feria se complementan con encuentros en oficinas de
importadores, recorridos por retail y hotelería premium y, si el objetivo lo pide,
una visita a Nashik, la principal región vinícola de India.
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Quién participa en ProWine Mumbai
ProWine Mumbai forma parte de la red ProWein World, junto a Düsseldorf,
Singapur, Hong Kong, Shanghái, São Paulo y Tokio. La organizan Messe
Düsseldorf India y All Things Nice. Las cifras corresponden a la edición 2025.

213 Expositores

Productores indios e internacionales de vino, destilados y cerveza, importadores,
distribuidores y organismos de promoción comercial.

+1.000 Etiquetas

Vinos, destilados, cervezas y craft, sidras, cócteles listos para beber, bebidas sin
alcohol y mixers premium.

10 Pabellones país

Australia, Francia, Alemania, Irlanda, Italia, Japón, Moldavia, Suiza, Reino Unido
y Estados Unidos.

5.485 Visitantes profesionales

Importadores, distribuidores, mayoristas y retailers; hoteles, restaurantes y bares;
sommeliers y equipos de F&B.

P R O G R A M A  D E  L A  F E R I A

Exposición ProWine & ProSpirits Challenge

Masterclasses ProWine Connect

Catas Paneles de conversación

ProSpirits Competencia de bartenders

ProWine Zero (sin y bajo alcohol) ProWine Mumbai Night

Chile no tuvo pabellón país en ProWine Mumbai 2025. La delegación es la vía para
llegar con reuniones ya solicitadas.

Jio World Convention Centre, Bandra Kurla Complex, Mumbai. Fuente: Messe Düsseldorf India y All Things Nice,
información pública de ProWine Mumbai 2025 y 2026. Los organizadores definen la composición de la edición 2026.

Q U I É N  PA R T I C I PA
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E L  P R O G R A M A

El itinerario se publica cuando los
organizadores confirmen la edición.
Las fechas de la feria están fijadas para el 18 y 19 de noviembre. La ruta
completa del viaje —llegada, días de feria, encuentros con importadores y
visitas— se está coordinando con Messe Düsseldorf India y All Things Nice, y
no la publicamos hasta tenerla cerrada.

L O  Q U E  S Í  E S T Á  D E F I N I D O

ANTES
V IRTUAL

Preparación de contrapartes

Dos o tres llamadas moderadas por empresa. Cada una entrega una ficha —
portafolio, precios de referencia, volúmenes, mercados actuales y el tipo de
contraparte que prioriza— y llega con sus prioridades identificadas.

ANTES
TERRENO

Solicitud de reuniones

Importadores, distribuidores, retailers y grupos hoteleros se identifican y
contactan antes del viaje para pedir las reuniones.

DURANTE Agenda combinada

Las reuniones en la feria se cruzan con encuentros en Mumbai y las visitas que
cada caso requiera.

Las fechas, el recinto y el programa de ProWine Mumbai 2026 se ajustarán a la información oficial de Messe
Düsseldorf India y All Things Nice.
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R E S U LTA D O S  E S P E R A D O S

La misión produce contrapartes
evaluadas y una ruta concreta para
entrar al mercado indio.

01 Importadores y distribuidores priorizados

Contrapartes con canal, cobertura, portafolio actual, condiciones y un nivel de
interés claro por cada una.

02 Precio y posicionamiento contrastados

Información de las reuniones sobre precios en góndola y carta, márgenes de la
cadena, aranceles y costos de registro.

03 Próximos pasos definidos

Un envío de muestras, una cotización de prueba o una conversación de
distribución con fecha.

C A PA C I D A D  Y  C O N F I R M A C I Ó N

La delegación se mantiene reducida para trabajar caso por caso. Las expresiones de
interés se revisan por orden de llegada y una plaza queda confirmada solo cuando la
propuesta escrita ha sido aceptada. Ninguna misión garantiza pedidos. Eso lo
deciden tu portafolio, tu precio y las conversaciones que abrimos.
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Cómo se forma la delegación
El primer contacto confirma el encaje y define la ruta. Los términos
comerciales y operativos se acuerdan después, por escrito.

01 Comparte el objetivo

Qué portafolio quieres llevar a India, en qué canal y la decisión que necesitas
avanzar.

02 Revisamos el encaje

Una conversación breve para evaluar preparación, contrapartes posibles,
calendario y personalización.

03 Recibes una propuesta

IndiAndes presenta por escrito la ruta recomendada, el proceso de preparación y
las condiciones de participación.

04 Confirmamos y preparamos

Con la plaza confirmada empieza la ficha detallada, la búsqueda de contrapartes y
las solicitudes de reunión.

O R G A N I Z A D A  J U N T O  A  C A M I N D I A

La delegación se organiza junto a CAMINDIA, la Cámara Chileno-India de
Comercio: más de 30 años conectando empresas, inversionistas e
instituciones de Chile e India, con una red de más de 50 empresas.
IndiAndes, empresa socia de la Cámara, conduce la misión y la agenda de
cada participante.

U N  E Q U I P O  E N T R E  S A N T I A G O  Y  N U E V A  D E L H I

S A N T I A G O ,  C H I L E

Sushaantu
Fundador y Director Comercial

Lidera el objetivo comercial, la relación con los
participantes y la preparación de la propuesta y las
reuniones.

N U E V A  D E L H I ,  I N D I A

Shaant Mathur
Operaciones y Abastecimiento en India

Avanza la investigación de contrapartes, el contacto
local y la coordinación en terreno durante la misión.

PA R T I C I PA R
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Esta delegación se arma según
el interés que recibamos.
Reunimos las expresiones de interés de viñas y empresas chilenas de bebidas,
y la delegación se confirma cuando hay un grupo con peso suficiente para
justificar la agenda en Mumbai. Recién ahí se cierran el programa, las fechas
de viaje y el valor de participación.

L A  D E L E G A C I Ó N  I N C L U I R Á

· Vuelos internacionales en clase económica

· Alojamiento en habitación single durante la misión, con desayuno

· Traslados entre el aeropuerto, el hotel y el recinto de la feria

· La conducción de la misión por IndiAndes: objetivo comercial, investigación y
contacto de contrapartes, solicitud de reuniones, acompañamiento en terreno y
seguimiento posterior

Registrar el interés no compromete a nada y no tiene costo: sirve para dimensionar el grupo. El programa, las fechas y
el valor de participación se entregan por escrito en la propuesta, y la plaza queda confirmada solo al aceptarla. La
delegación no incluirá almuerzos ni cenas —solo el desayuno, que viene con el alojamiento—, visados, seguros de
viaje, el envío de muestras, un stand propio en la feria ni gastos personales. El registro de visitante profesional se
gestiona según las condiciones de los organizadores.

I N T E R É S
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C O N V E R S E M O S

Cuéntanos qué quieres llevar a
India.
hi@indiandes.com · indiandes.com/es/servicios/misiones-comerciales · WhatsApp

IndiAndes es una marca comercial operada por Eleva SpA (Chile). Delegación organizada junto a CAMINDIA — Cámara Chileno-India de Comercio; el logotipo de CAMINDIA se usa con su
autorización. Las fechas, el recinto y el programa de ProWine Mumbai 2026 se ajustarán a la información oficial de Messe Düsseldorf India y All Things Nice. Imágenes vía Unsplash: puente Bandra-
Worli — samarth shirke · cava — Emre Katmer · cata — Maksym Kaharlytskyi · Marine Drive — Nishith Parikh · viñedo — Dan Meyers · Gateway of India — Prado.


